
参加費
無料

イベントや展示会などへ出店され、売上向上はもちろん自社のＰＲに
もつながる機会を活用される事業所は多くあります。

しかし、せっかくの出会いを今後の固定客へつなげる手法に悩まれて
いる方はいらっしゃいませんか？

そこで、リピーターとして新たな顧客として売上向上の実現に向けて
セミナーを開催しますので、ぜひ、ご参加ください。

9/28 リピーターへつなげるきっかけセミナー申込          ＦＡＸ：０４２８-２３-１１２２
お申込みの際にご記入いただきました個人情報は、青梅商工会議所の個人情報保護方針に基づき、参加者ご本人様から同意をいただいた上で、本事業の実施及び運営のために利用させてい
ただきます。また、事業所名・業種については、セミナー講師へ提供します。なお、同意をいただけない場合や記入項目に漏れ等があった場合には、サービスの提供を受けられない場合が
ありますので、あらかじめご了承ください。

事業所名

参加者 □同意する □同意しない

TEL

□同意する □同意しない

※ 下記の申込フォームまたはＦＡＸにてお申込みください。

＜申込みフォーム＞

https://forms.gle/4bA6yuww9rufGWmZ9 → → →

【主催・問合せ】 青梅商工会議所 中小企業相談所 Tel 0428-23-0111

～ 一度の出会いを未来へつなぐ ～

リピーターへつなげる きっかけセミナー

◆講師
株式会社 エッグス・コンサルティング

代表取締役 東條 祐一 氏（中小企業診断士）

≪プロフィール≫
大学卒業後、損害保険会社を経て２００３年中小企業診断士として独立し、
０７年㈱エッグス・コンサルティング設立。損保会社の14年間の営業経験
を生かし、売れる仕組みづくり、組織営業力の強化をサポートする
コンサルティングを得意としている。平成26年度中小企業庁長官賞受賞、
平成30年度日本経営診断学会会長賞受賞

◆申込み

青梅商工会議所 ３F会議室 （青梅市上町373-1）

◆ 日 時 

◆ 会 場 

1. イベントや展示会は準備が９割
2. 来場客に頼るな。お客様は６種類いる
3. もらった名刺からアポをとる秘訣

◆ 内 容 

2023年９月２８日（木） １４：００～１６：００

https://forms.gle/4bA6yuww9rufGWmZ9
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